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Linea, SIL (ver en la pagina www.ecoeediciones.com) un ejemplo
practico sobre el procedimiento de negociacién y exportacion de
productos y servicios desde nuestro pais hacia los Estados Unidos,
Canada y Suiza, el que puede ser aplicado a cualquier pais del
mundo. En este caso se ha tomado de ejemplo el ecoturismo
en Colombia, el que puede ser modificado y aplicado con los
servicios turisticos que ofrece cada pais, para vender su imagen
internacionalmente. Ademas encontrard un ejemplo de una carta
de presentacion de la empresa en espafiol e inglés y el informe de
la empresa, sus productos y servicios.
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Presentacion

I libro soluciona uno de los problemas mas sentidos en todos los paises,

como es el de indicarle al futuro inversionista como se crea una empresa,

cdmo negociar con empresas existentes y como se deben determinar los
sistemas de administracion, operacion y de una mejor gestion gerencial; ademas
le da al actual empresario una serie de elementos y ayudas que le permiten mejorar
la gerencia de su compafiia proyectandola hacia las exportaciones, para hacerla
mas competitiva en el mercado nacional e internacional y aprovechar las ventajas
de los Tratados de Libre Comercio.

Es un libro diferente, en el que el autor de una manera clara y sencilla despierta
el deseo de hacer empresa, desarrollando una serie de pasos basados en su
experiencia como asesor y empresario, que facilitan la constitucion, creacion
y administracion de una empresa, evaluando las diversas formas de operar una
compaiiia, analizando los diferentes organismos y lineas de crédito que le faciliten
la financiacion y la capitalizacion de la empresa.

Todos los capitulos contienen, mediante entrevistas a sus propietarios o
representantes de Colombia, Chile, México, Corea, Estados Unidos, Yemen,
Honduras y Guatemala, ejemplos practicos de empresas seleccionadas, que
han sobresalido o son sui géneris en alguna de las areas de la gerencia, gestion,
organizacion u operacion empresarial. También presenta varios casos de pequefios
empresarios, que con un gran teson, venciendo muchas veces los avatares del
destino, han salido avante en su empefio de ser empresarios.

Al principio de cada capitulo se realiza una serie de preguntas que despiertan
el interés del lector por su lectura y al final se realiza una serie de preguntas de
evaluacion del tema visto y de aplicacion a su empresa 0 a otras compaiiias.

El libro presenta casos de andlisis de empresas que aplican el tema previamente
expuesto y al final de cada capitulo ofrece un caso de estudio para ser analizado
individualmente y comentado en el sal6n de clase, ya que el libro esta disefiado
para ser un texto de estudio universitario.

Después de cada capitulo se suministran las direcciones electronicas de diferentes
entidades de los diversos temas tratados, para que el lector, si asi lo desea, pueda
profundizar sus conocimientos consultando el Internet.
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Al final de cada capitulo se presenta la elaboracion de un plan de negocio, para que
el estudiante lo desarrolle poco a poco utilizando los conocimientos adquiridos en
el capitulo, asi al terminar el libro, tendra su proyecto completamente elaborado.

El libro contiene capitulos escritos especialmente para facilitar las exportaciones
a Estados Unidos, Canada y Suiza, los primeros paises con los que Colombia
firmo6 Tratados de Libre Comercio, con una lista de los productos que estan
demandando y que podemos vender con ventajas competitivas; ademas los
procedimientos y documentos necesarios para facilitar el comercio exterior con
dichos paises y las paginas web de los organismos y entidades que promueven y
facilitan las exportaciones e importaciones.

Al final del libro se presenta el caso de una empresa para aplicar los conocimientos
adquiridos en todos los capitulos.

Este libro, en sus tres primeras ediciones, ha servido como texto guia para los
estudiantes de economia, contaduria, administracién, gestion empresarial, asi
como carreras y especializaciones afines a estas profesiones.

El libro fue catalogado como uno de los mejores en el tema, por esta razén se
encuentra codificado en las librerias publicas de Nueva York, en el condado de
Brooklyn.

El libro se estd vendiendo en todos los paises latinoamericanos, desde México hasta
la Argentina, en estos dos paises como texto de estudio en varias universidades
en las facultades de Administracién de Empresas y similares y en las escuelas de
turismo, en estas Gltimas por el contenido del ejemplo de ecoturismo que contiene
el SIL anexo y que lo aplican para fomentar el turismo en sus respectivos paises.

El Sistema de Informacion en Linea (SIL)

Contiene un ejemplo practico sobre el procedimiento que se debe
Ilevar a cabo en una empresa de ecoturismo, el cual se puede aplicar
en sus principios a cualquier producto o servicio que se quiera
exportar a cualquier pais del mundo. D
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SU PROPIA EMPRESA

Una de las soluciones para lograr mayor desarrollo econémico en un pais
es despertar el sentido de emprendimiento. Este libro le indica de manera
clara y sencilla la forma como se debe crear y administrar una empresa,
proyectandola hacia las exportaciones, especialmente a Estados Unidos,
Suiza y Canada; paises con los que Colombia firmé los primeros Tratados
de Libre Comercio.
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Todos los capitulos incluyen casos de pequefos empresarios de diversos
paises que han sobresalido, algunos partiendo de cero otros venciendo
los avatares del destino, pero que con gran teson han salido avante en su
empeno de ser empresarios exitosos. Al final de cada capitulo se incluyen
casos de analisis y estudio de empresas reales.

Cada capitulo incluye una guia para que el lector la aplique en la creaciéon
de su propia empresa, asi, al finalizar la lectura tendrd su proyecto
terminado, listo para la ejecucion y puesta en marcha.

El libro contiene en un complemento virtual, el ejemplo de la creacién 'y
promocién de una empresa de ecoturismo en Colombia que puede
aplicarse a cualquier pais del mundo.

Coleccion: Ciencias empresariales
Area: Administracion
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